


















Siapkan diri dengan focus, 

Kita mulai dengan materi

KEWIRAUSAHAAN untuk hari ini, 

Are You Ready ? 















1 bhuah HP modal Rp 6.000, 

Jual berapa = Rp. 7.000

= Rp. 10.000

= Rp. 15.000

= Rp. 5.000

Untung = 7000 = Rp. 1000

= Rp. 10.000 = Rp. 4000

= Rp. 15.000 = Rp. 9.000

= Rp. 5.000 = - Rp. 1000

= Rp. 6.000 = Capek 



Modal Rp. 6.000 = Rp. 36.000 , termasuk ongkir, ongkirnya Rp. 30.000 

Modal Rp. 6.000 , biaya kirim = Rp. 30.000 , jual berapa

supay untungnya Rp. 9.000 ?

= 15.000  - 36.000 = - 21.000

= 20.000  - 36.000 = - 16.000

= 45.000 – 36.000= 9.000

Rp. 15.000

Rp. 45.000

Rp. 21.000 



Modal Rp. 50.000, jual secara online dg 

onkir Rp. 45.000 . Supaya untung

Rp.20.000, maka harga jualnya berapa ? 

Rp. 85.000

Rp. 70.000

Rp. 40.000

Rp. 90.000

Rp. 80.000

Rp. 25.000

Rp. 65.000

50.000 + 45.000 = Rp. 95.000 



Modal pembelian range per kg = Rp. 

35.000 . Jual berapa supaya untungnya

banyak ?

Rp. 63.000

Rp. 70.000

Rp. 100.000 

Rp. 90.000

Rp. 97.000

Rp. 85.000



SEKARANG TUGAS KELOMPOK :

Petunjuk : 

1. Pilih salah satu, dua, atau tiga produk khas Bima

2. Tentukan bagaimana bentuk kemasan yang menarik, yang dapat

membujuk konsumen atau pembeli

3. Tentukan bagaimana teknik iklan dan promosi yang praktis (simple dan

menarik)

4. Tentukan teknik penjualan ? Apakah kemasan kiloan, atau eceran (misalnya

harga ribuan per kemasan?)

5. Kalau seandainya penjualan langsung, bagaimana bentuk lapaknya yang 

menarik ?

6. Bagaimana menentukan tempat yang strategis ? 

7. Bagaimana menentukan harga yang menguntungkan, dan menarik

pelanggan ?

8. Ikuti semua panduan diatas dan uraikan dalam bentuk laporan rencana

Penjualan kelompok mu !




